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¢COMO APROVECHAR AL MAXIMO UNA MENTORIA EMPRESARIAL?

Mipymes, startups, emprendedores, trabajadores
independientes y empresas de alto potencial son los
destinatarios de los programas de mentoria empre-
sarial. Consiste en un proceso de acompafiamiento
voluntario y limitado en el tiempo por parte de un
mentor —profesional con experiencia acreditada—,
que guia y asesora al empresario o empresaria en el
proceso de toma de decisiones para el futuro. En
general, los apoyan estableciendo prioridades,
fijando objetivos en el corto, mediano y largo plazo
y estableciendo nuevas estrategias ante las crisis.
Los ayudan a afrontar retos (por ejemplo, el acceso

a financiamiento y reestructuracién de modelos
comerciales y de trabajo), a innovar y a crecer.
Para sacar el maximo provecho de una mentoria,
“es fundamental que el emprendedor comience a
trabajar con buena predisposicién. Debe estar
receptivo y abierto a escuchar criticas, cuestiona-
mientos del negocio y responder las preguntas y
consejos del mentor. Como los tiempos son acota-
dos y los mentores en general son empresarios/as
bastante ocupados, es util que el emprendedor
llegué con sus objetivos claros, que sea responsable
con las tareas y metas que le propone el mentor y

muestre compromiso y responsabilidad en el cum-
plimiento del calendario de mentorias”, dice Ale-
jandrina Luarte, directora de Mentores por Chile.
Quien toma una mentoria debe saber de antema-
no que pueden producirse ciertos cambios en su
negocio, pero que todo sera por un bien mayor:
“tener una mayor proyeccién y un negocio mas
sélido”, asevera Luarte, junto con advertir que “el
mentor en ningtn caso va a imponer algo. La men-
toria es de conversacion, de traspaso de experien-
cia, de aportar con una visién distinta. Las decisio-
nes siempre las tiene que tomar el emprendedor”.
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usto una semana antes de ce-
lebrar sus 71 anos, el multimi-
llonario britdnico, Richard
Branson, cumpli6 su més an-
helado sueiio: llegar al espa-
cio.Ylo hizo abordo del avién VSS Unity
de su empresa Virgin Galactic, adelan-
tandose ala carrera por el turismo espa-
cial suborbital. “Ha sido magico (...) el
espacio es hermoso desde arriba (...) So-
né con este momento desde que era un
nino”, dijo el magnate el domingo pasa-
do cuando vol6 junto a dos pilotos y tres
tripulantes de compaiiia especialistas
en misiones, donde dos eran mujeres.

Este acontecimiento corresponde
al primer vuelo al espacio que se reali-
za con una nave (propia) construida
especificamente para llevar pasajeros
al limite de la Tierra. Cabe recordar
que en abril de 2001 el multimillona-
rio californiano Dennis Tito, a sus 60
afos, pagé US$ 20 millones para pasar
una semana en Orbita en la Estacién
Espacial Internacional. Y lo hizo en
coordinacién con los rusos abordo de
la Soyus TM-32. Después de él vinie-
ron otros privados que pagaron cifras
astronémicas, pero el viaje de Bran-
son es el que marca el inicio de la que
se dice serd la “democratizacién” del
espacio, para que futuras generacio-
nes tengan acceso a realizar un vuelo
suborbital.

Para el préximo martes se espera el
turno del fundador de Amazon, Jeff Be-
zos y su hermano Mark, en el cohete
New Shepard de Blue Origin. Y otro que
estd en la fila es Elon Musk, fundador de
Tesla y de Space X, compaiiia que esta
mas dedicada a la exploracién “profe-
sional” del espacio (pero que colabora
con Space Adventures que tiene planea-
do realizar viajes turisticos orbitales a fi-
nales de 2021 a través de la nave Crew
Dragon). El ya reservé un boleto para
viajar en un préximo vuelo de la compa-
nifa de su amigo Branson. Dicen que al
ver el viaje del domingo, Musk sintid
que no podia esperar mas.

El vuelo en el VSS Unity de Virgin Ga-
lactic tiene un precio de US$ 250.000 (al-
rededor de $186 millones), valor que so-
lo pocos pueden desembolsar. ;Si tuvie-
ra el dinero, pagaria por vivir la expe-
riencia de pasar cuatro minutos de
ingravidez en una mision de viaje subor-
bital que de ida y vuelta no tarda més de
90 minutos?

Consultamos a cuatro especialistas
chilenos relacionados con la carrera es-
pacial para que se aventuren a respon-
der cuéndo serd viable y asequible viajar
como turista al espacio, a personas de
clase media, comunes y corrientes.

EDUARDO BENDEK: SEGUIRAN EXCLUSIVOS

Desde EE.UU., el ingeniero chileno que trabaja en la NASA, opina que
“la exploracion espacial va a aumentar y facilitar el acceso a la gente a
este turismo espacial, que creo es muy importante para crear conciencia
de la belleza del planeta. Muchos astronautas vuelven de sus viajes y
quedan con una impresién completamente distinta con respecto a prote-
ger a la Tierra. Uno ve lo bella y delicada que es desde el espacio. El turis-
mo espacial nos ayudara a crear mas conciencia”. Con respecto al precio,
cree que se mantendra alto. "No hay mecanismos ni sistemas para llevar
gente en forma masiva al espacio a bajo costo. La cantidad de energia
requerida para subir a la gente es altisima, por lo tanto, creo que los
costos se mantendran asi por un tiempo, siendo algo exclusivo y limitado”,
destaca Bendek sin aventurarse a mencionar un afio en que los vuelos
turisticos espaciales podran ser mas asequibles.

TRAS,HAZANA DEL MAGNATE
BRITANICO RICHARD BRANSON Y
PROXIMA SALIDA DE JEFF BEZOS:

;En qué ano
serd viable y
asequible viajdr
COMO turista

al espacio?

Cuatro especialistas chilenos relacionados
con la astronomia, la NASA, la ingenieria
aeroespacial y satelital, se aventuran a
responder esa interrogante luego del hito
que hace pocos dias logré Branson, con la
nave VSS Unity de su empresa Virgin
Galactic, adelantando la carrera de varios
magnates por el turismo espacial.
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KLAUS VON STORCH: MENOR VALOR A 2030

Para el ingeniero aeroespacial y candidato a astronauta chileno “los
cambios tecnoldgicos que se estan generando, por ejemplo, en los siste-
mas de propulsion, son los que probablemente permitiran que los costos
estén mas al alcance a la clase media. Yo creo que cercano al afio 2030
debiera ser bastante mas asequible, porque empresas como Virgin Galac-
tic, Blue Origin y otras, estan apuntando a ese ptblico”. "Creo que en
2030 ya tendremos una reduccién de costo significativa, quizas al alcance
de quien tiene ese suefio y de repente podra tomar un crédito y pagarlo en
cuotas. Ademas habra mas competencia”, sefiala Klaus von Storch quien
espera sorprendernos en no mucho tiempo mas con su viaje orbital del
cual no puede adelantar nada por un acuerdo de confidencialidad, “pero
vamos muy bien encaminados”, asevera.

HECTOR GUTIERREZ: LEJANO PARA CHILE

El pastpresident de la Asociacion Chilena del Espacio (Achide), dice que
“en Chile o Sudamérica no estamos en condiciones para pensar en turismo
espacial, mientras tanto es un lujo para los que tienen los recursos. Pero
tenemos un candidato que es Klaus von Storch y que esta muy avanzado en
sus contactos para ir a la Estacion Espacial Internacional que esta a 400
km y mandarlo por 10 dias para que desarrolle un set de experimentos”.

"Como hay empresas dedicadas al turismo espacial, de aqui a 10 afios
esto sera mucho mas comtin de lo que pensamos, a nivel mundial. Las cosas
se van abaratar, los sistemas de propulsion bajaran de costo, asi es que
esta mucho mas cercano de lo que imaginamos”, agrega Héctor Gutiérrez.

JOSE MAZA: QUIZAS EN 50 ANOS MAS

El astrénomo José Maza, manifiesta que “la carrera espacial es fantastica
porque hay nuevas tecnologias que se van desarrollando para ir logrando
hitos. Se habia ralentizado en los tltimos afios, pero ahora que se reanime es
muy importante (...) En estos minutos el espacio es solo un lujo para multi-
millonarios, pero en la medida que se desarrolle la tecnologia sera cada vez
mas facil lograr que mas gente acceda a estos viajes. Es muy dificil ponerle
fecha a cuando estara el turismo espacial disponible para grandes mayorias.
Ahora, hace 40 o 50 afios tomar un avién desde Chile a Europa tenia un N5
precio que pocos podian pagar, pero hoy ha bajado muchisimo, por lo tanto,
uno puede especular que en 50 afios mas veremos turismo espacial relativa-
mente masivo”. "Mas alla del dinero, para poder acceder al espacio hay que
tener una condicién fisica apropiada y posiblemente van a tener que hacer
examenes rigurosos a la gente: mas estrictos que un pasajero que sube a un
avion, pero menos que la preparacion de un astronauta”, afiade Maza.

RECLUTAMIENTO MASIVO
Accenture inici6 un proceso de reclu-
tamiento masivo en todo el pais, con
fuerte foco en diversidad y en atraer
talento femenino. Seguin la consultora,

TRES JOVENES VEINTEANEROS SON LOS FUNDADORES:

A solo 4 meses de su creacion, healthtech chilena
Examedi ya es acelerada por Y Combinator

1 pasado 18 de mayo a las 21:08 ho-
ras, cuando Ian Lee estaba listo pa-
ra dormir, su celular comenzd a vi-
brar y la pantalla mostré que un nimero
estadounidense lo llamaba. Su corazén
se acelerd, salté de la cama, prendié la
luz y contesté rapidamente. La noticia
que le dio Aaron Epstein, partner de Y
Combinator lo llené de adrenalina: Exa-
medi, la startup que habia creado junto a
sus amigos un par de meses antes (mar-
70 2021), habia quedado en la acelerado-
ra més prestigiosa del mundo. Al finali-
zar la llamada, Lee les mandé inmedia-
tamente un pantallazo del ntimero ex-
tranjero a Andrés Kemeny y Juan Pablo
Zepeda, sus socios y cofundadores, con
un solo comentario: “VAMOSSSSSSS”.
“Habiamos estado preparando la en-
trevista, ensayamos cientos de pregun-
tas. Nunca pensamos que ibamos a que-
dar y esa fue una de las razones por la
que postulamos el dltimo dia. Un par de
semanas después nos dijeron que nos
querian entrevistar, casi nos morimos”,
recuerda Lee. Asi, desde el 14 de junio
que empezaron a asistir a las charlas
online del programa: “Nos han ense-
nado a manejar bien los re-
cursos y a enfocar nuestros
esfuerzos, al ser un equi-
po aun pequeiio no po-
demos abarcar mu-
chas cosas al mismo
tiempo, tenemos que
pensarlo bien. Las
cifras de inversién
pueden llegar a ser
enormes y esto es
una responsabilidad
muy importante”, di-
ce Kemeny, quien
agrega que, a su juicio,
el mayor beneficio que
este programa le entrega a
las startups es la validacion:
“Para todo emprendedor Y

La plataforma, que
conecta
laboratorios,
enfermerasy
usuarios para
despachar
examenes médicos
a domicilio, busca
expandirse en Chile,
ademas de entrar a
México y Colombia.
ANTONIA DI FILIPPO

Los fundadores Ian
Lee, Andrés Kemeny y
Juan Pablo Zepeda.

Combinator es un sueno porque te da ac-
ceso a Silicon Valley”.

Un reto no menor para este grupo de
veinteafieros. Kemeny (20) y Lee (20) se
conocieron en el colegio Nido de Aguilas
alos 9 afos y en la pasion por los video-
juegos y programacioén encontraron una
afinidad que los ha mantenido unidos.
Juan Pablo (26), por su lado, vivia en Ca-
lama y se conocieron a través de Discord
—chat de videojuego—- donde formaron
un grupo inseparable.

UN DELIVERY DE LABORATORIO

Examedi es una plataforma que conec-
ta laboratorios, enfermeras y usuarios
para coordinar la toma de exdmenes mé-
dicos a domicilio y los despachen poste-
riormente a distintos hospitales y clini-
cas. El objetivo es que la to-
ma de muestras sea un e

-,

proceso amigable, rapido y accesible. Se-
gun explica Zepeda, “pensamos en la in-
teraccion entre enfermera, paciente y la-
boratorio como un modelo parecido al de
UberEats porque la enfermera toma la
muestra y la deja en un laboratorio”.

Actualmente, ofrecen 12 tipos de exd-
menes para la Regién Metropolitana co-
mo test rdpido de antigenos, perfiles bio-
quimico, hepatico y lipidico, hemogra-
ma, entre otros, ademas de PCR en todas
las regiones de Chile.

Cuentan con unos 500 pacientes inscri-
tos en la plataforma, esperan terminar este
mes con 110 usuarios mds y alcanzar los
dos mil nuevos pacientes mensuales. Tam-
bién tienen planes de ampliar su gama de
exdmenes en regiones y abrir operaciones
en México y Colombia. “Hemos crecido
bastante rdpido en nimero de pacientes
atendidos, el mes pasado crecimos un 47%
y este proyectamos hacerlo en un 100%”,
cuenta Lee y agrega que cobran una comi-
sién de entre 15% y 20% al laboratorio y un
costo de despacho. “Con todo esto, Exame-
di termina siendo més barato”.

A la fecha han levantado capital por
US$ 725 mil: “Al principio los fun-
dadores de Houm invirtieron
US$ 50 mil. Después en el
programa de aceleracién
de Platanus Ventures re-
cibimos otros US$ 50
mil, y hace unas se-
manas, cuando nos
aceptaron en Y Com-
binator, tuvimos ac-

ceso a otros US$ 125

mil, y durante el De-

mo Day de Platanus
Ventures, obtuvimos
capital de varios inversio-
nistas angeles en Chile por
«US$ 500 mil”, cuenta Lee.

“Ahora buscamos levantar cerca
de US$ 1,5 millones masen Y Com-
binator”, agrega.

el 87% de los puestos disponibles son
de perfiles relacionados con tecnolo-
gia, dentro de los cuales se encuentran
back end, front end, mobile, cloud,
ciberseguridad, SAP, ademads de recién
titulados de carreras de sistemas. Link:
https://www.accenture.com/cl-es/
careers/jobse-
arch?jk=&sb=1&pg=1&is_rj=0.

JUMP CHILE 2021

Hasta el 4 de agosto estara abierta la
postulacién al programa de emprendi-
miento universitario Jump Chile, im-
pulsado por el Centro de Innovacién
UC, en alianza con SURA Asset Mana-
gement. Dirigido a estudiantes de pre
y posgrado, la version 2021 tiene como
foco las ideas que ayuden a encontrar
soluciones que contribuyan al escena-
rio social y econdmico del pais y forta-
lecer la presencia en regiones.

EMPRENDIMIENTO FEMENINO
UDD Ventures, aceleradora de nego-
cios de la Universidad del Desarrollo,
abrié la convocatoria Acciona Mujer,
que tiene por objetivo apoyar a trans-
formar y acelerar negocios liderados
por mujeres, con alto potencial de
crecimiento en las regiones del Maule,
Nuble y Biobio (uddventures.udd.cl/
acciona-mujerhttps://uddventu-
res.udd.cl/acciona-mujer).

PROYECTOS SOCIALES

Inicio del proceso de postulacion del
programa de apoyo a emprendedores
sociales YANChile 2021, impulsado por
la Universidad Andrés Bello, AIEP,
International Youth Foundation, en
alianza con Banco Santander. La ini-
ciativa convoca a jévenes de entre 18 y
29 anos que sean fundadores de ini-
ciativas que respondan a desafios
sociales o medioambientales. (https://
bit.ly/3wmzk{V).



